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é-v- Economia Industrial: campo de
W2 estudo

S
a

v N . A
”__ ....estuda as rela¢oes de interdependéncia
entre os componentes de um sistema

produtivo e se preocupa em deduzir as
condi¢des de funcionamento dos sistemas
produtivos.
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é-v- Economia Industrial é diferente da
'/:. Microeconomia (tradicional)

éy + EI nao trabalha com hipoteses axiomaticas, suas
conclusoes dependem de observagoes

A analise dos comportamentos das firmas e das
estruturas dos mercados nao se subordina a uma
teoria geral

A EI ndo tem um conteudo normativo, 1ogo nao
tem um compromisso com o desempenho 6timo,
como proclama a Microeconomia

A EI tem sua base na metodologia indutiva
(particular para o geral)




Principais hipoteses da EI

Qualidade da informacao: imperfeita e
incompleta

Racionalidade dos agentes: complexa

Caracteristicas dos mercados: possibilidade
de varias configuracoes de mercado

Tamanho das empresas: tamanhos
diferentes com acessos diferentes aos
mercados
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Principais hipoteses da EI

Func¢ao de producio: presenca de multiplas
tecnologias

Custos de acesso ao mercado: presenca de
custos de transacao

Comportamento das firmas: as empresas
desenvolvem estratégias, desenvolvem
poderes de mercado

Regulacdo: o governo € necessario
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Divisdo Social do Trabalho

Trés grandes segmentos

Primario: segmento ligado diretamente a
natureza e a explora¢ao primaria

Secundario: segmento associado a
transformacao dos produtos primarios,
pelas atividades manufatureiras

Terciario: distribuicio e servigos de apoio

S
N
4
e
N
>
—
N\
4
S
N
"
—
N
v




Extratos Industriais

Empresa/firma: responsavel direto pela
execucdo da funcao individual de producao

Industria: conjunto de firmas que produzem
produtos 1dénticos ou semelhantes

Setor: conjunto de industrias que se
dedicam a um mercado comum
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Formas de Concorrencia

Concorréncia Perfeita: muitos produtores,
de maneira que um produtor nao consegue
influenciar no pre¢co do mercado

Oligopolio: poucos produtores
Monopolio: apenas um produtor

Cartel: organizacdo que agrupa varias
empresas para operar sob regime de
monopolio (cartel de preco e geografico)
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Barreiras de entrada no mercado

Barreiras de escala: tamanho minimo
grande da planta

Barreiras tecnologicas: falta de dominio de
conhecimento

Barreiras institucionais: incapacidade de
adaptacao institucional
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é-v- Formas de Regulagao dentro das
'/:. Estruturas de Concorréncia

QV + Mao Invisivel: auséncia de regulacao estatal
porque considera que o mercado € perteito e
0 preco de mercado a unica forma de

— ~
coordenacao

7

== < Regulacao estatal: presencga do estado
éV porque considera que o mercado €
o imperteito, € que apresenta falhas
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é-v- Formas de Organizacdo interna das
'/:. Firmas

QV + Taylorista/Fordista: especializagao e
fragmentacdo do trabalho; separacdo entre
trabalho intelectual e manual; distribuicao
da produtividade para o salario real;

«s preponderancia da oferta

QV + Toyotismo/Pds-fordista: aproximacao entre
'& trabalho intelectual e manual;

\V flexibilizacao; reducao da hierarquia;

'/ preponderancia da demanda




Competitividade: nocoes

Indicador da competitividade: market share,
ou participacdao no mercado (%)

Vantagens comparativas: baseiam-se nos
custos € nos pregos, ou no custo de
oportunidade

Vantagens competitivas: baseiam-se na
produtividade, promovidade principalmente
pela Inovacgao
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Tipos de Inovacao

....>egundo J. Schumpeter:
Novos produtos
Novos processos
Novas formas de organizacao
Novas matérias-primas ou novos materiais
Novos mercados ou nichos de mercado

Podem ser: (1) radicais ou (11) incrementais
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Fontes e impactos da Inovacao

Fontes: rotinas; aprendizagem; pesquisa €
desenvolvimento-p&d; invengaoes.

Fontes de financiamento: recursos proprios
ou auto-financiamento; banco de
desenvolvimento; capital de risco

Impactos: “destruicao criadora”; conquista
de mercado; permanéncia no mercado;
ganho de poder; aumento da margem de
lucro
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Desempenho das firmas

Rendimento constante: quando a variagao
da producdo € 1gual a variacao dos fatores

Rendimento crescente: quando a variagao
do produto € maior do que a variacao dos
fatores

Rendimento decrescente: quando a variacao
do produto € menor do que a variacao dos
fatores
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R
&~ Causas das variagoes nos
W2, desempenhos das firmas
S

N

. : :

o + Economias de escala ou deseconomias de
escala (diminui¢ao ou aumento do custo
unitario da mercadoria)

| . N
/,_ + Economias de escopo (diversificagao dos
A produtos, dentro da mesma planta)

W ¢ Economias externas ou deseconomias
externas
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Tipos de Custos

Custo f1xo: nao varia com a produc¢ao

Custo variavel: varia com a variagao da

producao

Custo de o

portunidade: o custo de um

agente ao deixar de produzir um bem em

beneficio c

e outro

Custo de transacdo: custo gerados pelas

transagcoes
logistica

com clientes, fornecedores e
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é-v- Ambiente de Competitividade: o
'/:. esquema de M. Porter

QV Concorrentes do setor/intensidade da
2’ rivalidade

-
A%y Fornecedores: poder de negociagao
'/’ + Novos entrantes: ameaca de novos entrantes
\; + Clientes: poder de negociacao dos clientes
',

w + Produtos substitutos: entrada de novos
produtos
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Obrigado !

amarelojair@ gmail.com
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